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Le marché de l'occasion fait
les yeux doux aux Ajacciens

Lune des nouveautés commerciale de cette rentrée : depuis le début de la

ses portes a Ajaccio.

teur de Sarrola-Carcopino

que la situation est appe-
lee a evoluer sur le front com-
mercial Larrivee annoncee
de nouveaux acteurs de la
grande distribution a I'entree
de I'agglomeration ajaccienne
participe en effet d un mou-
vement de fond qui voit des
enseignes parmi les plus eta-
blies au niveau national s 1n-
teresser aux abords imme-
diats de la cite imperiale Im-
plantations qui prennent
generalement la forme de ma-
gasins franchises
Un projet de FNAC - dont les
contours dowvent encore &tre
precises - est ainsi dans les
tuyaux, pour une ouverture
programmee courant 2015
Le genre d’evenement appele
a faire sensation dans le pay-
sage commercial ajaccien En
attendant, des cette semaine,
¢ est dans un tout autre regis-
tre que la nouveaute pointe le
bout de son nez, sur fond
d’evolution des modes de
consommation L enseigne
Cash Express debarque en
effet du céte du Stiletto en
bordure de la route de Mezza-
via, pour y installer son 114
point de vente

I In’y a pas que dans le sec-

A la cle, un concept avec le-
quel les Ajacclens ne tarde-
ront sans doute pas a se fami-
hariser base sur le marche

flonissant de | occasion Cree
en 2001 |enseigne a pros-
pere sur un principe simple
qui n'a cesse de prendre de
lampleur au detour de la pro-
blematique environnemen-
tale liee au prolongement du
cycle de vie des produits
Mais aussi - et peut-8tre sur-
tout - du fait d’une tendance
de plus en plus frequente a
vouloir consommer maln
Ala manceuvre, a Ajaccio, Pa-
trick Meunier Vendeen de
son etat, liee a la Corse par la
grace du manage et fin spe-
claliste de la grande distri-
bution ou 1l a travaille du-
rant plus de 20 ans « J’en
avais assez et, a 46 ans,
lenvte de me relancer a pris le
dessus Cash Express a retenu
mon attenfion car c’est une
enseigne a taille humatine, qut
Joue sur la proxumité L'idée de
concourtr @ donner une se-
conde vie & différents types
d’articles m’a immédiatement
sédutt » Volla pour les moti-
vations du franchise Du cote
des futurs chents, bienvenue
dans un unwvers qui fait appel
a de nouveaux reflexes
Dans ce magasin de pres de
300 m? un espace d achat ou
I'on apporte le produit dont
on souhaite se debarrasser
Instruments de musique et
materiel de sonorisation tele,
hi-fi console de jeux ordina-
teurs portables DVD petit
electromenager byouterie ou
maroquinerie, le panel des

Tous droits réservés a I'éditeur

produits qui interesse la nou-
velle enseigne ajaccienne est
large Mais aucun espoir de
se delester 1c1 d’un article en
mauvais etat ou hors d usage
Tout est soigneusement teste
avant que ne debute son es-
timation

« Nous sommes aftachés a la
notion de juste prix, explique
Patrick Meunier Nous deman-
dons bien entendu au vendeur
la somme qu’ réclame et
nous la crotsons avec un argus
dont nous disposons, tssu des
innombrables références pri-
ses en compte dans notre ré-
seau depuis quinze ans Une
fois que Uacheteur et le ven-
deur sont tombés d’accord sur
le prix nous payons immédia-
tement ce dernier en espéces,
jusqu’d@ un maximum de
750 € Audela, nous établis-
sons un chéque Ce qui est,
d’atlleurs, systématiquement
le cas pour un byou, comme la
législation sur Uor nous y
oblige »

Le neuf en prend
un coup

Une fois | article achete par
Cash Express le voilarevise,
nettoye, voire remitialise,
puis reconditionne, avant
qu'l ne rejoigne l'espace de
vente Des rayonnages des
produits exposes, pas de dif-
ferences notables avec un
magasin traditionnel A ceci
pres que les prix affiches ont

p a ouvert
(Photo Pierre Antoine Fourmil)

de quoi surprendre
« Tout dépend du type d'arti-
cle, de la gamme, de son inté-
rét, mais l'on se situe dans
une fourchette comprise entre
30 et 70 % de moins par rap-
port au prix du neuf assure
Patrick Meunier L'un de nos
points fort, en particulier vis-
a-vis des sttes spécialisés dans
la vente-achat sur internet,
c’est que nous contrélons la
qualité de ce que nous met-
tons en vente Tous nos pro-
dutts sont garantts au mint-
mum trots mois et certains
jusqu’a 24 mois »
Depuis le debut de la se-
maine, et pour les quatre a
six prochaines seull espace
d achat est ouvert a la chen-
tele Le temps que le magasin
constitue son stock, car tous
les produits qu 1l proposera
par la suite a la vente auront
ete achetés localement
« Cest un état d’esprit, ob-
serve le franchuse Etid n’y a
pas de raison que les Corses
n’y sotent pas sensibles C'est
un marché qui s’est largement
décomplexé, prés d’un Fran-
¢ats sur deux a vendu ou
acheté des produtts d’occasion
en 2013 »
La greffe prendra-t-elle ? S1
c est le cas voilla une ensel-
gne qui a toutes les chances
de contribuer, a sa fagon, a
modifier les us et coutumes
en matiére de consommation
des Ajacciens
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