lest-éclair

34 RUE DE LA MONNAIE

10081 TROYES CEDEX - 03 25 71 75 75

19 AVRIL 13

Quotidien Prov. avec dim.
0OJD : 25680

Surface approx. (cm?) : 368

[CASH-EXPRESS| S'INSTALLE SUR LE PARC DE LAERODROME

‘Le marché de Foccasion
ne connait pas la cris

C’est un phénomeéne
commercial qui prend
de I'ampleur face a la
crise. Le n° | des
enseignes d’achat-
vente arrive sur le

parc de I'aérodrome
Christophe LEVERT

Pour faire face a la crise qui dure
et pése de plus en plus lourd sur
leur budget, les consommateurs
développent des nouvelles for-
mes de consommation alternati-
ves. Le message est clair a défaut
d’étre subliminal : de I’argent
cash et tout de suite ! C'est ce
que veut une partie des Frangais.
Conséquence de la crise, les ma-
gasins d’achat-vente sont en
plein boom dans I'Hexagone. Le
systéme est simple : vous avez
des objets a liquider, vous pou-
vez les échanger contre des
billets. Apres, le magasin se fera
une marge en les revendant plus
cher. Une chose est siire : pour
de nombreux consommateurs
avertis, plus question de payer le
prix fort. La crise a emporté avec
elle les derniéres étincelies du
pouvoir d’achat.

Avec l'arrivée sur le parc de l'aé-

rodrome de l'enseigne Cash-Ex-
press, Romilly ne devrait pas étre
épargnée par cette nouvelle
mode de consommation. L'éta-
blissement n’est pas encore ou-
vert au public mais, & Pintérieur,
ses rayons comment sérieuse-
ment 2 se remplir. Beaucoup de
DVD bien siir, mais aussi du ma-
tériel hi-fi, des consoles de jeux,
des instruments de musique, des
ordinateurs et du matériel élec-
troménagers. Pour son proprié-
taire Gunay Ulger, qui dirige un
magasin du méme acabit & Saint-
Dizier, sa venue & Romilly tient
un peu au hasard. « C’est un
commercial qui m’'a indiqué
qu’une importante zone com-
merciale était en cours de réali-
sation dans 'Aube » indique-t-il.
« Longtemps considéré comme
un commerce de crise, achat-
vente s’est largement décom-
plexé, conditionné par la vitesse
extraordinaire de I'évolution des
modes et des technologies. »

Un phénoméne de mode
durable

Avec onze ouvertures de franchi-
ses prévues partout en France
avant la fin de 'année, Cash-Ex-
press continue de s'étendre et va
donc se reposer sur un réseau de
plus d’'une centaine de points de
vente, confirmant ainsi le succes

Des clients sensibles au fait de donner
une seconde vie aux objets
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d’un concept plagant I'achat-
vente comme un phénomene de
mode durable.

Aprés tout, pourquoi payer le prix
fort un bien qu'il est possible de
dénicher d'occasion, parfois deux
ou trois mois aprés sa sortie et
jusqu’a 50 % moins cher ?

Si le prix reste le principal moteur
du marché de l'occasion, les con-
sommateurs sont aussi de plus en
plus sensibles au fait de donner
une seconde vie aux objets plutdt

Gunay Ulger, le propriétaire du magasin sur le parc de I'aérodrome, dirige le méme
établissement a Saint-Dizier ainsi qu’un restaurant dans cette méme ville

que d’étre dans une course perpé-
tuelle & la nouveauté. L'achat de
praduits d’occasion est « devenu
aujourd’hui un geste banal » con-
vient Gunay Ulger. « Létablisse-
ment de Saint-Dizier fonctionne
trés bien et s’est intégré au pay-
sage commercial de la ville. » Le
réseau de I'occasion a encore un
potentiel de développement trés
important car le maillage est fai-
ble dans notre pays par rapport a
certains de nos voisins euro-

péens. A Romilly-sur-Seine, I'éta-
blissement qui occupe unc sur-
face de 440 m’ fonctionnera avec
quatre salariés.

Les mentalités ont bien changé
ces derniéres années, Tout ce qui
peut éviter de payer un objet au
prix fort n’est plus du registre de
la paupérisation. D’autant
qu'avec la hausse des prix, ache-
ter certains produits neufs releve
de P’exploit pour certaines fa-
milles.
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