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Nlon entreprise

Vendre sur Internet ne signifie pas obligatoirement créer un site. Particuliers, TPE

et PMEE utilisent la plate-forme d'eBay comme canal de vente complementaire ou a

part entiére avec des outils de mise en vente préts a 'emploi. Une nouvelle facon

d'entreprendre est née : “mon entreprise sur eBay”. Par Bavid Mazure
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Utiliser Internet comme canal
devente et toucher des millions
d’internautes dans le monde
entier est & la mode. Avec une
hausse de 44 % en 2006, le e-
commerce poursuit sa crois-
sance atteignant un chiffre
d’affaires de 12 milliards d’euros
auxquels s’ajoutent les services
financiers et le crédit en ligne
pour environ trois milliards, soit
un total de 15 milliards d’euros
selon I’Association pour le
commerce et les services en ligne
(ACSEL). Pour les sites francais
d’e-commerce, Internet joue un
role de plus en plus important
dans 'exportation. Les sites
marchands francais ont réalisé
d’ailleurs 6 % de leurs ventes a
étranger en 2006. Dans Pen-
semble, 43 % des sites exportent
leurs produits & hors frontiéres.
Pour répondre a cet engoue-

ment, de nombreuses sociétés
proposent désormais de réaliser
votre site Internet avec une
boutique en ligne. Sur un mar-
ché trés concurrentiel, il est
difficile pour un néophyte de
choisir entre telle ou telle offre
et d’obtenir un résultat final
correspondant A ses attentes.
L’ACSEL déclare que le nombre
de sites a augmenté de prés de
44 % en un an. “Mode et beauté”
et “Vie pratique” sont a cet égard
les secteurs qui ont connu le
plus grand nombre de création
de sites.

eBay, une solution
particuliére

Le site d’enchéres ebay.fr, qui
regoit plus de sept millions* de
visiteurs uniques par mois, soit
un Frangais sur trois, est une
opportunité unique. Véritable

Le vendeur professionnel a le choix entre trois niveaux de boutiques

pour vendre ses produits :

# “Boutique classique” : idéale pour les vendeurs qui souhaitent
développer une activité et bénéficier d'un espace de vente
personnalisable, facile a utiliser et abordable (9,95 €/mois).

# “Boutique a la une” : une solution compléte pour les vendeurs
quiveulent accroitre leur activité de vente en ligne (19,95

€/mois).

4 “Boutique premium”:la boutique des vendeurs qui souhaitent
avoir un maximum de visibilité sur le site et profiter de tous les
avantages des outils professionnels mis a disposition par eBay

(59,95 €/mois).

En fonction du niveau de sa boutique, le vendeur bénéficie de
différents services : un rapport de vente (statistiques de
I'activité), des données comparatives (statistiques sur I'activité
moyenne des diverses catégories de la boutique), un gestionnaire
de photos et le gestionnaire de vente pro.

phénomene de société, le site
est devenu une place de marché
mondiale ol une communauté
composée de particuliers et de

eBay est un canal de vente

supplémentaire.

professionnels se retrouve afin
de dénicher la perle rare ou la
bonne affaire. Selon une étude
d’ACNielsen International
Research effectuée en février
2006, plus de 15 000 personnes
vivent en France totalementou
partiellement grice aux revenus
générés a partir de leurs ventes
réalisées sur eBay. Ils seraient
plus de 700 000 aux Etats-Unis.
Désormais, des centaines de
milliers d’entrepreneurs et de
PME utilisent ce site comme
canal de vente complémentaire
ou & part entiére afin d’écouler
leurs stocks en France ou de
trouver de nouveaux débouchés
a Pinternational. Mais au-dela
de la diversification d’'une acti-
vité commerciale parla vente en
ligne, eBay représente également
un formidable vivier de création
d’emplois, notamment pour les
PME qui emploienten moyenne
1,7 personnes dédiées exclusi-
vement & leur activité sur eBay.
C’est également vrai pour les
vendeurs indépendants qui
décident de changer d’orien-
tation professionnelle et de pp
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