Pour bienvendre

Besoin de liquidités ou décidé
avider les placards de fagon
intelligente, comment utiliser
au mieux les services des
magasins d’achat comptant ?
1. Bien choisir son magasin.
Entre les enseignes
spécialisées et les généralistes,
on peut faire marcher la
concurrence. Mais dans le cas
de ventes réguliéres (des
passionnés de jeux vidéo qui
achétent et revendent aussitot,

par exemple), étre fidéle a une
enseigne (et donc établir une
relation de confiance voire
amicale) peut se révéler
payant a long terme.

2. Proposer des produits en
état de marche. Les magasins
ne sont pas des réparateurs.

3. Etre réaliste. Les prix
proposés s’appuient sur I'état
et I'age du produit et surtout
surla demande. Un exemple ?
La console de jeux Playstation

2 est encore « vendable méme
si elle arrive en fin de vie ».
Mare, croisé hier au comptoir
de Cash Express, a retiré 158 €
dela vente de celle de ses
enfants, d'une quarantaine de
jeux et des accessoires. De
quoi aider a ['achat du
nouveau modeéle...

4. Etre majeur. Ne pas oublier
sa carte d'identité, les factures
des produits mis a la vente ne
sont pas indispensables, mais
peuvent aider a I'estimation.

DVD, jeux
vidéo,
matériel
informatique,
téléphonie,
instruments
de musique,
écrans LCD...
sont des
produits
particuliére-
ment
recherchés.

une bonne occasion pour faire
un cadeau, ce qui est un compor-
tement nouveau», constate
Jocelyn Tinel, gérant de Happy
Cash. «Lles gens ne se sentent
plus coupables de consommer
d’occasion au contraire, c'est un
acte d'intelligence et aussi un
acte citoyen qui donne une
seconde vie aux produits », pour-
suit Roger Beille. Résultat?

tés. Pour autant, la baisse du
pouvoir d’'achat n'est pas une
bonne nouvelle pour le sec-
teur. Frédéric Juchault en est
certain : « Nous avons besoin de
gens qui consomment pour
revendre de beaux produits.
Notre systémne est basé sur la sur-
consommation et lenvie de
changement. »

Sandrine Séon.

" BEPERES

B Croissance a 2 chiffres
Selon I'Observatoire de la
franchise, le chiffre d’affaires
global du marché national de
l'achat-vente d’occasion est
estimé a prés de 6 milliards
d‘euros. Ce secteur est en
développement constant avec
une croissarce en progression
de 17,53 % en 2005. Prés de
13.000 entreprises sont
recensées sur ce secteur, dont
90 % d'indépendants, ce qui
représenterait quelque

1.500 points de vente sous
diverses appellations.

B Sur Internet aussi

Un facteur déterminant du
développement du marché de
T'occasion a été, on le sait,
Internet et notamment le site
de vente aux encheéres eBay.

Le réseau Cash Express a
décidé de se lancer également
sur ce marché en créant un
drop-off store (magasin de
dépot sur eBay) baptisé Drop
express. Présenté comme « un
service complémentaire », il
offre aux particuliers la
possibilité de mettre leur bien
vente sur Intemmet. Cash
Express se chargeant de toute
la logistique (notamment
I'expédition) moyennant une
commission. Pas de paiement
cash, en revanche, mais sous
sept jours une fois la vente
conclue.

B Troc

Certaines enseignes
proposent de régler les biens
qu'elles acquiérent en bons
d’achat valables dans leurs
rayons. Une sorte de troc'!
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